
QUESTIONS A SE POSER 

 

Les questions à se poser avant de vendre son affaire 

• Suis-je réellement vendeur ou curieux de connaitre le prix de vente de mon affaire ? 
• Comment faire la publicité de la vente de mon affaire ? 
• Ai-je besoin d’être assisté par un professionnel de la négociation ou puis-je gérer moi-

même cet aspect ? 
• Comment évaluer la valeur de mon affaire ? 
• Quels sont les facteurs qui valorisent mon fonds et quels sont mes arguments par 

rapport à d’autres établissements comparables ? 
• Comment réagir face à l’intérêt d’un acheteur potentiel ? 
• Est-ce que je suis prêt à envisager une période de transmission avec le repreneur ? 
• Je vends mon fonds de commerce ou je vends les parts sociales (en cas de 

Société) ? 
• Vente de parts sociales : ai-je pensé à préparer une garantie de passif, si oui de quel 

montant ? 
• Si je ne suis pas propriétaire des murs, font-ils partie de la transaction et dans ce cas 

à quel prix ? si non mon bail commercial est-il à jour ? 
• Comment préparer l’impact fiscal de la vente de mon commerce ? 

 

Les questions à se poser avant d’acquérir une affaire 

 

• Suis-je compétent dans l’activité proposée 
• Combien va couter l’affaire tous frais confondus 
• De quel apport je dispose 
• Par conséquent combien dois-je emprunter 
• La capacité de financement de l’entreprise permet elle le 

remboursement de l’emprunt et la prise en compte de ma 
rémunération et mes charges sociales 

• La structure personnel reprise est elle suffisante ou trop importante 
• Comment se compose la clientèle 
• Quels sont mes concurrents 
• Que puis-je développer 
• Que dois-je à tout prix conserver 

 

 


