LA VALORISATION

Transmettre céder ou reprendre une entreprise ou une société, nécessite, avant toute chose, de
déterminer le plus précisément possible sa valeur.

Il'y a pour cela différentes méthodes d’évaluation, plus ou moins bien adaptées a chaque cas de
figure (fonds de commerce, Société dans le commerce traditionnel ou le service, TPME, PME ou
grande entreprise) ; il sera souvent effectué une moyenne entre 2 ou plusieurs méthodes.

Pour mémoire, citons les méthodes les plus utilisées :

e Par analogie : consiste souvent a appliquer un coefficient ou un pourcentage au CA

e Par la Rentabilité : La valeur d’'une entreprise dépendant en grande partie de sa capacité a
générer du profit, on pourra évaluer I'entreprise par la rentabilité actuelle mais aussi la
rentabilité a venir.

e Parle patrimoine : Il est évident que si I'entreprise possede beaucoup (immeubles, matériel
de valeur, machines outils ....) son Actif net (au bilan) peut représenter une valeur non
négligeable. On devra néanmoins systématiquement pondérer cet actif par la rentabilité qu’il
permet de dégager.

e Parle Cash Flow, EBE, CAF...retraité : Méthode de plus en plus utilisée car résolument
tournée vers I'avenir et tenant compte de I'organisation a venir du repreneur. Cette méthode
prend en compte les flux de trésorerie de I'entreprise, hors endettement, a peu de choses
prés (dotations) la différence entre Produits et Charges, jusqu’au Résultat d’Exploitation.

Ces méthodes seront, dans I'idéal, conjuguées et pondérées pour affiner au mieux, en fonction du
secteur d’activité et du type de vente, la fourchette de valeur de I'entreprise.

Nous serons a méme de vous aider, en cas de demande, pour la valorisation de votre entreprise.



